
 

 
 

Sales Manager (w/m/d) 
Vollzeit (40 Stunden pro Woche), München 
 
Wir sind MetisMotion. Wir lieben Bewegung. Und wir lieben es, die Grenzen der Aktorik immer wieder zu verschieben. Unsere Leidenschaft 
beginnt, wo etablierte Technologien an ihre Grenzen stoßen. Wir forschen, entwickeln, bauen und vertreiben intelligentere, stärkere und 
sauberere Aktuatoren. Unsere Lösungen basieren auf jahrzehntelanger Erfahrung in der Entwicklung von Spezialaktoren für herausfordernde 
industrielle Anwendungen. Unsere größte Stärke sind hochdynamische Linearaktoren mit hoher Kraftdichte für kundenspezifische 
Anwendungen. 

Ihre Aufgaben 
Deine Aufgaben umfassen  

• Gewinnung von Neukunden durch proaktive Identifikation, Akquise und Entwicklung neuer Geschäftsbeziehungen. 
• Weiterentwicklung bestehender Kunden und Aufbau langfristiger Partnerschaften zur Sicherstellung nachhaltigen 

Umsatzwachstums. 
• Management und Ausbau des Sales-Funnels sowie Erreichung ambitionierter Geschäfts- und Profitabilitätsziele. 
• Aufbau eines skalierbaren Vertriebskanals – online wie offline – für unsere Standardprodukte. 
• Aufbau von Beziehungen zu globalen Key Opinion Leaders, um Anwendungsbeispiele zu entwickeln, die Sichtbarkeit zu erhöhen 

und die Portfolioerweiterung zu unterstützen. 
• Erfassung und Weitergabe von Kunden-Insights weltweit und Übersetzung dieser in konkrete Anforderungen für die 

Produktentwicklung in Zusammenarbeit mit dem Produktmanagement. 
• Entwicklung, Verantwortung und Umsetzung der Vertriebsstrategie – einschließlich Go-to-Market-Modelle und taktischer Pläne für 

neue Produkteinführungen. 
• Implementierung und Pflege effizienter Vertriebsprozesse und -tools, wie z. B. Funnel Management, Win/Loss-Analysen und 

Opportunity Reporting. 
• Verhandlung von Verträgen für Serienlieferungen und damit verbundene Dienstleistungen. 

Ihr Profil  
Du passt zu dieser Stelle, falls du 

• einen Universitätsabschluss in einem technischen, ingenieurwissenschaftlichen oder betriebswirtschaftlichen Bereich mitbringst – 
idealerweise in einer Kombination, die sowohl technisches Verständnis als auch unternehmerisches Denken vereint. 

• mehrjährige Erfahrung im B2B-Technikvertrieb hast, idealerweise in Branchen wie Robotik, Automatisierung oder Motion Control. 
• bereits erfolgreich neue Geschäftsfelder aufgebaut und langfristige Kundenbeziehungen entwickelt hast. 
• ein strategisches Mindset mitbringst und gleichzeitig eine Hands-on-Mentalität besitzt, um Themen aktiv voranzutreiben. 
• sehr gute Kommunikationsfähigkeiten besitzt, mit Deutsch mindestens auf B2-Niveau sowie sehr guten Englischkenntnissen. 
• vertraut bist mit CRM-Tools sowie strukturierten Vertriebsprozessen. 
• eine selbstmotivierte, neugierige und belastbare Persönlichkeit bist, die Freude an Technologie, Innovation und Zusammenarbeit 

im Team hat. 
• offen für Neues, wissbegierig und kommunikativ bist – und gerne interne Kolleg:innen wie auch Kund:innen kompetent 

betreust.Erfahrung im Bereich Qualitätsmanagement sind ein Plus. 

Wir bieten  
Wir bieten dir bei MetisMotion  

• eine herausfordernde und abwechslungsreiche Tätigkeit in einem modernen Arbeitsumfeld  
• eine unbefristete Festanstellung  
• direkte, persönliche Verantwortung und persönliche Wachstumsmöglichkeiten, basierend auf deinen Stärken  
• die einmalige Chance, persönlich die Aktorik der Zukunft zu gestalten – in spannenden Feldern wie Robotik, Mobilität und 

Automatisierung – von der Idee bis zum Markterfolg  
• flexible Arbeitszeiten in einem modernen, hochdynamischen Arbeitsumfeld, mit einem high-performance Team 
• zusätzliche steuerfreie Leistungen für Fitnessstudio-Mitgliedschaften, Mobilitäts- und Kinderbetreuungszuschüsse – weil Familie 

und Leben außerhalb der Arbeit wichtig sind! 
• flache Organisationsstrukturen, persönliche Kommunikation und eine auf Vertrauen basierende Kultur 

 
Und, die Chance zu den ersten 50 Mitarbeitern in einem schnell wachsenden High-Tech Unternehmen zu gehören. Zumindest, wenn du dich 
schnell bewirbst!  

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung mit den aussagekräftigen Unterlagen und zwei Referenzen inklusive Kontaktdaten per E-Mail an 
joinus@metismotion.com 
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