M1MetisMotion

Sales Manager (w/m/d)
Vollzeit (40 Stunden pro Woche), Miinchen

Wir sind MetisMotion. Wir lieben Bewegung. Und wir lieben es, die Grenzen der Aktorik immer wieder zu verschieben. Unsere Leidenschaft
beginnt, wo etablierte Technologien an ihre Grenzen stoBen. Wir forschen, entwickeln, bauen und vertreiben intelligentere, starkere und
sauberere Aktuatoren. Unsere Losungen basieren auf jahrzehntelanger Erfahrung in der Entwicklung von Spezialaktoren fir herausfordernde
industrielle Anwendungen. Unsere groRte Starke sind hochdynamische Linearaktoren mit hoher Kraftdichte fiir kundenspezifische
Anwendungen.

Ihre Aufgaben

Deine Aufgaben umfassen

e Gewinnung von Neukunden durch proaktive Identifikation, Akquise und Entwicklung neuer Geschéaftsbeziehungen.

e Weiterentwicklung bestehender Kunden und Aufbau langfristiger Partnerschaften zur Sicherstellung nachhaltigen
Umsatzwachstums.

e Management und Ausbau des Sales-Funnels sowie Erreichung ambitionierter Geschafts- und Profitabilitatsziele.

e Aufbau eines skalierbaren Vertriebskanals — online wie offline — fiir unsere Standardprodukte.

e Aufbau von Beziehungen zu globalen Key Opinion Leaders, um Anwendungsbeispiele zu entwickeln, die Sichtbarkeit zu erhéhen
und die Portfolioerweiterung zu unterstiitzen.

e Erfassung und Weitergabe von Kunden-Insights weltweit und Ubersetzung dieser in konkrete Anforderungen fiir die
Produktentwicklung in Zusammenarbeit mit dem Produktmanagement.

e  Entwicklung, Verantwortung und Umsetzung der Vertriebsstrategie — einschlieflich Go-to-Market-Modelle und taktischer Plane fir
neue Produkteinfiihrungen.

¢ Implementierung und Pflege effizienter Vertriebsprozesse und -tools, wie z. B. Funnel Management, Win/Loss-Analysen und
Opportunity Reporting.

e Verhandlung von Vertragen fir Serienlieferungen und damit verbundene Dienstleistungen.

Ilhr Profil

Du passt zu dieser Stelle, falls du

e einen Universitdtsabschluss in einem technischen, ingenieurwissenschaftlichen oder betriebswirtschaftlichen Bereich mitbringst —
idealerweise in einer Kombination, die sowohl technisches Verstandnis als auch unternehmerisches Denken vereint.

e mebhrjahrige Erfahrung im B2B-Technikvertrieb hast, idealerweise in Branchen wie Robotik, Automatisierung oder Motion Control.

e bereits erfolgreich neue Geschaftsfelder aufgebaut und langfristige Kundenbeziehungen entwickelt hast.

e  ein strategisches Mindset mitbringst und gleichzeitig eine Hands-on-Mentalitat besitzt, um Themen aktiv voranzutreiben.

e sehr gute Kommunikationsfahigkeiten besitzt, mit Deutsch mindestens auf B2-Niveau sowie sehr guten Englischkenntnissen.

e vertraut bist mit CRM-Tools sowie strukturierten Vertriebsprozessen.

e  eine selbstmotivierte, neugierige und belastbare Personlichkeit bist, die Freude an Technologie, Innovation und Zusammenarbeit
im Team hat.

e  offen fiir Neues, wissbegierig und kommunikativ bist — und gerne interne Kolleg:innen wie auch Kund:innen kompetent
betreust.Erfahrung im Bereich Qualitdtsmanagement sind ein Plus.

Wir bieten

Wir bieten dir bei MetisMotion

e eine herausfordernde und abwechslungsreiche Tatigkeit in einem modernen Arbeitsumfeld

e  eine unbefristete Festanstellung

e direkte, personliche Verantwortung und personliche Wachstumsmaoglichkeiten, basierend auf deinen Starken

e die einmalige Chance, personlich die Aktorik der Zukunft zu gestalten —in spannenden Feldern wie Robotik, Mobilitat und
Automatisierung — von der Idee bis zum Markterfolg

e flexible Arbeitszeiten in einem modernen, hochdynamischen Arbeitsumfeld, mit einem high-performance Team

e zusatzliche steuerfreie Leistungen fir Fitnessstudio-Mitgliedschaften, Mobilitdts- und Kinderbetreuungszuschiisse — weil Familie
und Leben auRerhalb der Arbeit wichtig sind!

e flache Organisationsstrukturen, persénliche Kommunikation und eine auf Vertrauen basierende Kultur

Und, die Chance zu den ersten 50 Mitarbeitern in einem schnell wachsenden High-Tech Unternehmen zu gehéren. Zumindest, wenn du dich
schnell bewirbst!

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung mit den aussagekraftigen Unterlagen und zwei Referenzen inklusive Kontaktdaten per E-Mail an
joinus@metismotion.com
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